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PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA 

La empresa Agrhus S.A. ubicada en Babahoyo dedicada a la producción y distribución 

de insumos agrícolas, ha experimentado dificultades para acceder a financiamiento estratégico 

que le permita aumentar su capacidad productiva. La empresa es relativamente nueva y no tiene 

un historial crediticio extenso, Es posible que no esté familiarizada con todas las opciones de 

financiamiento disponibles, lo que limita su capacidad para encontrar la mejor opción para sus 

necesidades. 

El gobierno ecuatoriano no ofrece suficientes programas de apoyo financiero para las 

empresas del sector agrícola. El sector agropecuario puede ser percibido como un sector de alto 

riesgo por parte de las entidades financieras. Las condiciones climáticas, las plagas y 

enfermedades, y los precios volátiles de los productos agrícolas pueden aumentar el riesgo de 

las inversiones en este sector. 

 Las tasas de interés en Ecuador son relativamente altas, lo que aumenta el costo del 

financiamiento para la empresa. Esto puede dificultar que la empresa obtenga financiamiento, 

incluso si cumple con otros requisitos. También no cuenta con activos suficientes para ofrecer 

como garantía a los prestamistas.  

Las dificultades para acceder a financiamiento estratégico pueden tener un impacto 

negativo en la empresa. La falta de financiamiento limita la capacidad de la empresa para 

invertir en nuevas tecnologías, maquinaria y equipos, lo que a su vez limita su crecimiento y 

desarrollo, también puede desmotivar al equipo directivo de la empresa, lo que puede afectar 

negativamente su desempeño. La empresa podría perder competitividad frente a otras empresas 
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que sí tienen acceso a financiamiento y pueden invertir en su crecimiento. La falta de 

financiamiento puede generar estrés financiero en la empresa, lo que puede afectar 

negativamente la toma de decisiones y la productividad. 

En primer lugar, la limitación en el acceso a financiamiento estratégico impide que la 

empresa realice inversiones clave en nuevas tecnologías, maquinaria y equipos. Esta restricción 

tiene un impacto directo en la capacidad de la empresa para mantenerse a la vanguardia en 

términos de innovación y eficiencia operativa. La imposibilidad de adoptar nuevas tecnologías 

o mejorar la infraestructura puede resultar en una pérdida de competitividad frente a otras 

empresas que sí cuentan con recursos financieros para realizar estas inversiones. 

Además, la falta de financiamiento afecta la expansión y el crecimiento de la empresa. 

La imposibilidad de realizar inversiones estratégicas limita las oportunidades de expansión en 

nuevos mercados, la diversificación de productos o la adquisición de competidores clave. Como 

resultado, la empresa se ve relegada en comparación con aquellas que pueden aprovechar el 

financiamiento para impulsar su crecimiento y presencia en el mercado. 
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JUSTIFICACIÓN 

El objetivo de esta justificación es mostrar la necesidad de explicar sobre financiamiento 

de capacidad estratégica. Este estudio permitirá analizar la efectividad de la estrategia de 

financiamiento que la empresa utilizó, para reconocer oportunidades para renovar la toma de 

decisiones futuras. 

Esta investigación permite identificar las necesidades de financiamiento de la empresa 

Agrhus S.A. para aumentar su capacidad productiva, también ayuda a evaluar las diferentes 

opciones de financiamiento disponibles para la empresa, como préstamos, capital riesgo, etc. 

También ayuda a la empresa Agrhus S.A. a aumentar su capacidad productiva, lo que le 

permitirá producir más bienes y servicios. Además, ayuda a mejorar su competitividad en el 

mercado, al poder ofrecer productos y servicios a precios más competitivos. Lo cual genera más 

empleos, al aumentar su producción y demandar más mano de obra. 

Esta investigación ayuda a contribuir al crecimiento económico del país, al aumentar la 

producción y la generación de empleos. Proporciona información valiosa sobre las necesidades 

de financiamiento del sector agrícola en Ecuador. También ofrece recomendaciones para 

mejorar el acceso al financiamiento para las empresas agrícolas. puede servir como base para 

futuras investigaciones sobre el financiamiento del sector agrícola. 
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OBJETIVOS 

OBJETIVO GENERAL 

Examinar el financiamiento estratégico del año 2022 mediante al estudio de los estados 

financieros  

OBJETIVOS ESPECIFICOS 

Evaluar la estructura del financiamiento estratégico de la empresa Agrhus S. A por 

medio de solucionar la actuación de diferentes fuentes de financiación. 

Analizar cómo el financiamiento estratégico puede mejorar la competitividad de la 

empresa en el mercado. 

Determinar la cantidad de financiamiento que la empresa necesita para invertir en nueva 

maquinaria y equipos. 
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LÍNEAS DE INVESTIGACIÓN 

Esta investigación se relaciona directamente con las líneas de investigación de gestión 

financiera, administrativa, tributaria, auditoría y control. lo cual se puede destacar el análisis 

financiero, la implementación de estrategias, evaluación de opciones de financiamiento, 

selección de la opción de financiamiento y el impacto del financiamiento estratégico. es 

fundamental para tomar decisiones estratégicas sobre financiamiento. La implementación de 

estrategias para optimizar el uso de los recursos financieros y la selección de la mejor opción 

de financiamiento pueden tener un impacto positivo en la capacidad productiva, la rentabilidad, 

el valor de la empresa y la competitividad en el mercado. 

También se relaciona directamente con la sublínea de investigación de auditoría y 

control, ya que abarca aspectos como, evaluación del financiamiento estratégico, 

implementación de controles, gestión de riesgos, aseguramiento de la información, mejora 

continua. puede contribuir a la generación de conocimiento en el área de auditoría y control, lo 

que puede ser útil para la formación de profesionales y la mejora de las prácticas de auditoría y 

control en el sector empresarial. 
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ARTICULACIÓN DEL TEMA 

Articulación entre Financiamiento estratégico de la capacidad productiva de la empresa 

Agrhus S.A., período 2022 y Aplicación de procesos Contables, Financieros y Tributarios en el 

sector Público y Privado con supervisión del docente. Ambas áreas son fundamentales para el 

éxito de la empresa, ya que permiten: tomar decisiones estratégicas ya que se analizan las 

finanzas de la empresa para determinar las mejores opciones de financiamiento y crecimiento, 

planificar el futuro donde se elaboran planes financieros y presupuestos que permiten alcanzar 

los objetivos estratégicos de la empresa. gestionar el riesgo en cual se identifican y controlan 

los riesgos financieros a los que se enfrenta la empresa., Cumplir con las obligaciones legales 

donde se asegura que la empresa cumpla con todas las obligaciones tributarias. 
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MARCO CONCEPTUAL 

Agrhus S.A. con RUC 1291780241001, es una empresa en Ecuador, con sede principal 

en Babahoyo, con dirección en la vía Jujan, fundada en 29 de julio de 2019, dedicada a la 

formulación y distribución de fertilizantes foliares Agrícolas, brindando un excelente servicio 

técnico con nuestros colaboradores altamente capacitados. 

La empresa tiene algunos lideres, donde el Ing. Miguel Medina, gerente de producción 

es uno de los principales fundadores y líder de la empresa. El también se encarga en distribuir 

el producto a nivel nacional y traer la materia prima a la empresa. 

La empresa produce en base a la materia prima, como bioquímicos, entre algas, 

aminoácidos, sales, entre otros, gracias a esa materia prima puede elaborar productos de alta 

calidad como: Stimul Power, Sani Power 20%, Zinc Power, Fittex, Alga Power, entre otros. 

El producto con mas demanda en el mercado es el “Stimul Power” ya que es un 

regulador de crecimiento para la planta. Si hablamos de temporadas por ejemplo en 2020 donde 

comenzó la pandemia, el producto “Sani Power 20%” es el que más salida tuvo, ya que es un 

producto desinfectante bactericida enfoca a eliminar esa bacteria relacionada al COVID – 19. 

La empresa lo distribuye en presentaciones de: medio litro, litro, tres litros y galón. Las 

presentaciones de medio litro y litro, se empacan dentro de cajas resistentes a la humedad para 

así afrontar la crisis climática. 
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Financiamiento estratégico 

Según (Horne, 2023) ‘’El financiamiento estratégico es una parte integral de la gestión 

financiera y que debe estar alineado con los objetivos generales de la empresa.’’ 

Según (Horne, 2023) ‘’El financiamiento estratégico es una herramienta esencial para 

las empresas que buscan crecer y crear valor.’’ 

Según (Damodaran, 2021) "El proceso de obtener y utilizar capital de una manera que 

apoye los objetivos de la empresa y cree valor para los accionistas". 

Damodaran argumenta que el financiamiento estratégico es una parte integral de la 

gestión financiera y que debe estar alineado con los objetivos generales de la empresa. Para ello, 

la empresa debe: 

1. Identificar sus necesidades de financiamiento: 

• ¿Cuánto capital necesita la empresa? 

• ¿Para qué necesita el capital? 

• ¿Cuándo necesita el capital? 

2. Seleccionar las fuentes de financiamiento más adecuadas: 

• Deuda 

• Capital 

• Arrendamiento 

• Otros 
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3. Utilizar el capital de forma eficiente y eficaz: 

• Invertir en proyectos que generen un retorno positivo 

• Minimizar el costo del capital 

• Maximizar el valor de la empresa 

Damodaran también analiza las diferentes fuentes de financiamiento estratégico y los 

factores que las empresas deben considerar al elegir una fuente de financiamiento: 

• El costo del capital: La empresa debe seleccionar la fuente de financiamiento 

que tenga el costo más bajo. 

• El riesgo del capital: La empresa debe considerar el riesgo asociado con cada 

fuente de financiamiento. 

• La flexibilidad del capital: La empresa debe seleccionar una fuente de 

financiamiento que sea flexible y que pueda adaptarse a las necesidades 

cambiantes de la empresa. (Damodaran, 2021) 

Según (Gitman, 2021) "El proceso de utilizar el capital de la manera más eficiente y 

eficaz posible para alcanzar los objetivos de la empresa". 

Según (Cortés, 2022) La estrategia financiera debe estar en correspondencia con la 

estrategia general de la organización y con ello también con la filosofía, visión y misión. La 

estrategia financiera cubre varias áreas clave como inversión, estructura de capital, riesgo 

financiero, rentabilidad, gestión del capital de trabajo y gestión de efectivo, todas las cuales son 

necesarias para lograr competitividad y crecimiento. 
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Cuando una empresa adopta una estrategia ofensiva, una estrategia de recuperación o 

una estrategia defensiva, las decisiones de inversión se orientan al crecimiento. En este caso, es 

necesario especificar cómo plantar cómodamente, existen varias opciones: 

• Crecimiento interno.  

• Crecimiento externo.  

Crecimiento interno. Esto se debe a que la demanda ya es mayor que la oferta, o el 

negocio necesita expandirse porque hay una oportunidad identificada para adquirir nuevos 

productos y/o servicios que expandirán el negocio actual. inversión o simplemente porque los 

costes actuales afectan a la competitividad de la empresa.  

En tales casos, las decisiones a menudo se toman considerando alternativas para 

complementar o reemplazar los activos existentes con medios más modernos y eficientes. 

crecimiento externo. Esto se hace de acuerdo con una estrategia para eliminar competidores, 

generalmente a través de fusiones y/o adquisiciones horizontales del mismo tipo que la empresa 

en cuestión, o porque existe la necesidad de eliminar barreras a los clientes y proveedores que 

desean un mayor control, incluidos los internos. y control externo.  

En la década de 1960, la integración de ambas líneas de investigación condujo a una 

nueva teoría de la estructura de capital, que predijo la existencia de soluciones óptimas. (Cortés, 

2022) En la actualidad prevalecen entre otras las siguientes teorías: estructura de capital óptima, 

teoría de la base impositiva, teoría de la información asimétrica.  
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La teoría de la preferencia o del orden jerárquico (POT) fue propuesta formalmente por 

Myers (1984) y Myers y Majluf (1984) basándose en el trabajo original de Donaldson (1961), 

la teoría de los costos de agencia y la teoría del flujo de efectivo. (Cortés, 2022)  

Los índices financieros sirven como indicadores de desempeño, trazando la dirección a 

largo plazo y sugiriendo estrategias claras y una ejecución adecuada. A continuación, se describe 

y presenta el desarrollo de algunos indicadores económicos y financieros del entorno mexicano 

para facilitar la toma integral de decisiones relacionadas con las estrategias personales y 

corporativas. (Cortés, 2022) 

Actualmente, en muchos países del mundo, la financiación se considera la herramienta 

más ideal para crear o ampliar cualquier negocio y superar situaciones de déficit de caja. En 

consecuencia, se deben tomar decisiones importantes sobre las estrategias de financiación a 

utilizar para que sean adecuadas para alcanzar los objetivos empresariales sin que supongan una 

carga financiera, por lo que es necesario analizar todos los aspectos a la hora de utilizar estos 

mecanismos.  

Van Horne y Wachowicz afirman que "...la función de toma de decisiones de la gestión 

financiera se puede dividir en tres áreas importantes: decisiones de inversión, financiación y 

gestión de activos". En este contexto, según los mismos autores, la financiación es la segunda 

área más importante de la empresa después de las decisiones de inversión, decisiones 

importantes. En otras palabras, una vez que haya elegido en qué activos desea invertir, debe 

buscar financiación en los mercados financieros. Puede ser tan estrecho casi tan grande como 

el banco más cercano o tan grande como el mercado europeo de bonos corporativos. 
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Normalmente, una sociedad puede empeñarse a corto plazo para financiar capital de trabajo o 

transmitir bonos. para financiar la expansión de una planta o emitir acciones (inversión a largo 

plazo) para financiar las operaciones iniciales. nuevo negocio. La estructura de financiamiento 

se refiere a la combinación de diferentes fuentes de financiamiento disponibles para la empresa, 

lo que significa decidir qué proporción de recursos externos (de corto y largo plazo) deben 

usarse y qué recursos deben provenir de fuentes internas.  

Esta situación no ha cambiado en la industria siderúrgica, de hecho, la extracción de 

minerales como hierro, carbón, cal y otras materias primas es un factor decisivo en la producción 

de acero, pero las estructuras necesarias para transformar estos minerales en productos 

siderúrgicos son enormes, y requiere una importante inversión de capital en tecnología de 

producción y logística de entrada de materias primas y productos terminados.  

Es importante resaltar que las empresas siderúrgicas son el eje del desarrollo económico 

y social de la región, ya que se convierten en impulsoras de la creación de empleo, la prosperidad 

y el desarrollo social no sólo a través de la acción directa, sino también promoviendo el 

desarrollo económico. Compañías relacionadas.  

Crecimiento, reducción de la creación de puestos de trabajo, impacto en el desarrollo 

económico. Por lo tanto, es importante que la industria del acero cuente con gerentes financieros 

bien capacitados que financien adecuadamente las inversiones que diseñan y creen una 

combinación óptima de financiamiento que minimice los costos y maximice la rentabilidad para 

los accionistas sin asumir grandes riesgos. (VILLAVICENCIO, 2020) 
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De manera resumida, para Shim y Siegel el crédito comercial es un origen de 

financiamiento automático, ya que proviene de las operaciones normales de la sociedad. Es 

decir, El crédito comercial es el primordial de una deuda a corto plazo con la que las sociedades 

pueden financiar la compra de inventarios. Esta es el aspecto de financiación más económico y 

más usadas en muchas industrias en las relaciones comerciales y comerciales. Por ello, el 

estudiador agregó que el financiamiento de suministrador (crédito comercial) es un proceso muy 

importante porque es una manera sencilla de obtener crédito de manera espontánea y sin 

respaldo en el proceso normal de operación de la empresa. (VILLAVICENCIO, 2020) 

Estrategia de financiación 

En pocas palabras, la estrategia son las acciones que realiza una empresa para lograr sus 

objetivos. Según Arriola (2007), La estrategia es un plan global que muestra la dirección y el 

uso de los medios para lograr objetivos en las condiciones más favorables. En este sentido, Selis 

cree que la estrategia financiera incluye varias formas para que las empresas obtengan dinero 

prestado, posiblemente combinadas con uno o más instrumentos financieros y de seguros, si es 

necesario. Descripción del proyecto y empresa. (VILLAVICENCIO, 2020) 

Estrategia de financiación a corto plazo 

Según Braley et al. Las estrategias de financiación a corto plazo rara vez duran más de 

los próximos 12 meses. A menudo se utilizan para satisfacer necesidades de financiación 

temporales y estacionales y brindar flexibilidad en tiempos de incertidumbre. De esta forma, la 

empresa quiere asegurarse suficiente liquidez para pagar facturas y obligaciones financieras a 



16 

corto plazo. Además, Besley y Brigham agregaron que el financiamiento a corto plazo se detalla 

como cualquier deuda que se aguarda pagar dentro de un año.  

Como lo mencionaron los autores antes mencionados en el apartado anterior, los 

investigadores afirmaron que fueron consistentes en confirmar lo que realmente estaba 

sucediendo; no había duda de que se utilizaron estrategias de financiación a corto plazo para 

superar temporalmente déficits de financiación previstos de un año o más y obtener deuda. Estas 

estrategias se explorarán a través de préstamos comerciales, préstamos bancarios, líneas de 

crédito, ahorros y cartas de crédito. (VILLAVICENCIO, 2020) 

Préstamo comercial 

Según Van Horn y Wachowicz, el crédito comercial es una fuente de financiación para 

los clientes porque no tienen que cancelar por los bienes hasta que los obtengan. La sociedad 

cancel instantáneamente la factura después de un cierto número de días desde de la fecha de la 

nota de ventas, la solvencia comercial se transforma en una fuente impulsivo de financiación y 

varía según el proceso de producción. A medida que una empresa aumenta la producción y las 

compras relacionadas, aumentan los pasivos y se pone capital a disposición para financiar el 

aumento de la producción.  

Existen muchas definiciones diferentes de crédito bancario. Según Caballero, se trata de 

una transferencia en la que una entidad financiera transfiere una porcion de dinero a la empresa, 

hasta el monto acordado en el contrato y dentro de un plazo determinado. Según Brigham y 

Houston, proporciona financiación espontánea. Por lo tanto, cuando las necesidades financieras 

aumentan, las empresas recurrirán a los bancos en busca de más capital.  
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Con base en las opiniones de los autores citados, agrega el investigador, los préstamos 

bancarios son una de las formas de financiamiento externo más comunes utilizadas por las 

empresas y son transacciones en las que una institución financiera proporciona una cantidad 

específica de dinero en forma de préstamo. sobre términos específicos. Si la empresa tiene 

capacidad de pago o no según la evaluación financiera del proveedor financiero. 

(VILLAVICENCIO, 2020) 

Límite de crédito 

Según Gitman y Zutter, “la línea de crédito de un trato entre banco comercial y una 

empresa que detalla la cantidad de financiación no respalda a corto plazo que el banco favorece 

la sociedad durante un cierto tiempo establecido.” Esto es parecido a lo que hacen los 

transmisores de tarjetas de crédito, que aporta a los titulares de tarjetas crédito preaprobado. Un 

límite de línea de crédito es la cantidad máxima que una sociedad puede pedir prestada a un 

banco en un momento dado.  

En definitiva, en línea con los argumentos de los autores citados, el investigador añade 

que las líneas de crédito permiten a las empresas endeudarse, siempre que no excedan los límites 

de crédito previamente establecidos, por un período generalmente de un año, dejando abierta la 

posibilidad de préstamo. Posibilidad de renovación en el momento del cierre. (Gitman, 2021) 

Costos acumulados 

Van Horne y Wachowicz sostienen que los costos acumulados pueden entra a los pasivos 

y constituir financiamiento espontáneo. Los gastos más vistos contabilizados son salarios e 
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impuestos. Ambas cuentas tienen cargos acumulados que aún no has pagado. Por lo general, se 

fija una fecha para liquidar los costes acumulados.  

Los impuestos sobre la renta se pagan trimestralmente; Los salarios suelen pagarse 

semanalmente, quincenalmente o mensualmente. Al igual que las cuentas por pagar, los gastos 

por pagar suelen aumentar o disminuir según el nivel de actividad de la empresa.  

Por ejemplo, si aumenta el volumen de ventas, los costos laborales casi siempre 

aumentan y también lo hacen los salarios totales. Cuando las ganancias aumentan, los impuestos 

a pagar también aumentan. Según Mendoza y Ortiz, se trata de gastos que han sido facturados, 

pero no han sido cancelados al final del período de facturación porque están obligados a incurrir 

en ellos en el futuro; Sin embargo, estos costos deben pagarse en el período en que se incurren, 

por lo que deben registrarse como asientos de ajuste.  

Los asientos de ajuste por acumulación siempre incluyen una cuenta de gastos y una 

cuenta de pasivo. En definitiva, el investigador sostiene que el gasto acumulativo es una 

estrategia de financiación espontánea y gratuita que surge de las transacciones y negociaciones 

cotidianas dentro de las empresas. Forman parte del pasivo corriente y reflejan información 

sobre los gastos incurridos durante el período del informe y serán reembolsados después de 

incurridos, convirtiéndose en un tipo de préstamo a corto plazo. (Slack, 2023)  
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Carta de crédito 

El comercio internacional se destaca del comercio interno en los instrumentos y 

documentos usados. Prácticamente todas las ventas internas se ejecutan a través de cuentas de 

crédito abiertas, “el cliente adquiere la factura y tiene varios días para pagar.”  

El comercio global, el vendedor rara vez tiene información crediticia precisa y completa 

sobre el comprador como en el comercio nacional. Las comunicaciones se volvieron más 

complicadas y el transporte de mercancías se volvió menos eficaz. Por estas razones, los 

procedimientos de comercio internacional son diferentes de los procedimientos de comercio 

interno. En el comercio global hay tres documentos principales: el débito directo o giro postal, 

el conocimiento de embarque, que se ocupa del envío real de la mercancía, y un escrito, que 

asegura la capacidad de pago del cliente. (Morales, 2022) 

En este contexto - continúa el mismo autor - una carta de crédito comercial es transmitida 

por el banco en nombre del importador. En el documento, el banco se responsabiliza a aceptar 

la transferencia enviada al importador siempre que el conocimiento de embarque y otros datos 

sean detallados. Fundamentalmente, el banco cambia el crédito del importador con su propio 

crédito. Por supuesto, el banco local no transmitirá un escrito a menos que esté seguro de que 

el importador es solvente y pagará la factura. (VILLAVICENCIO, 2020) 

En términos de Gitman, es una carta hecha por el banco al proveedor extranjero de la 

empresa indicando que el banco asegura el pago del importe de la factura si se ejecutan todos 

los contratos importantes. Fundamentalmente, una carta de crédito reemplaza la reputación y 

solvencia de un cliente comercial por la reputación y solvencia de un banco. Por tanto, es una 
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estrategia financiera muy valioso para las sociedades enfocadas al comercio exterior y entrega 

de diversos bienes. En definitiva, para el investigador, se trata de un método especializado que 

revolucionará y potenciará la financiación del comercio internacional. (Gitman, 2021)  

Capacidad productiva 

Según (Slack, 2023) define la capacidad productiva como "La porción máxima de 

producción que una empresa puede realizar en un período detallado, teniendo en cuenta las 

acotaciones de recursos, la tecnología y la estrategia". 

Slack también destaca que la capacidad productiva es una definición activa que puede 

cambiar con el tiempo. Las empresas deben monitorear su capacidad productiva y realizar 

arreglo cuando sea necesario para asegurar que están produciendo al máximo de su potencial. 

Slack también destaca el interés de la flexibilidad en la capacidad productiva. Las 

sociedades necesitan poder incrementar o reducir su producción en respuesta a los cambios en 

la demanda. 

Según (Render, 2022) definen la capacidad productiva como "La salida máxima que un 

sistema puede realizar durante una fecha específica, con un grupo dado de recursos y bajo 

condiciones normales de operación". 

Heizer y Render también señalan que la capacidad productiva se puede revelar en 

unidades físicas (por ejemplo, unidades producidas por hora) o en unidades monetarias (por 

ejemplo, valor de la producción por hora). 
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Según (Chase, 2021) define la capacidad productiva como "La tasa máxima de 

producción que un sector puede alcanzar con una eficiencia dada y creer que todos los recursos 

están disponibles". 

Chase resalta que la capacidad productiva es una definición activa que puede cambiar 

con el tiempo. Las sociedades deben observar su capacidad productiva y realizar arreglos 

cuando sea necesario para asegurar que están produciendo al máximo de su potencial. 

Según (Chase, 2021) en la capacidad de producción se enfoca en la relevancia de 

gestionar eficazmente la capacidad de fabricación para realizar una ventaja de rivalidad. Según 

(LEY, 2022), la capacidad de producción puede definirse como “la porción máxima de bienes 

o servicios que una unidad de producción puede realizar en condiciones normales de 

funcionamiento una fecha específica”.  

Sin embargo, la capacidad es la cantidad mayor de la producción que puede sustentar de 

aspecto razonable a lo largo del tiempo en indoles normales de funcionamiento, sería 

equivalente a la capacidad productiva instalada (Render, 2022). (Chase, 2021) 

Según (Morales, 2022)“es la disposición que tiene una unidad de producción para 

producir bienes o servicios al más “top” usados una variedad de recursos disponibles. Para 

calcular esto, utilizamos una fecha en específico”. 

Finalmente, es fundamental no olvidar que la disposición de producción siempre se 

calcula teniendo en cuenta el uso impecable de los recursos, así como la disponibilidad de las 

instalaciones de producción en situaciones normales de operación.  
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MARCO METODOLÓGICO 

Se utilizó el tipo de investigación descriptiva para describir la situación financiera de la 

empresa Agrhus S.A. en el año 2022. Además, se utilizó Investigación no experimental para 

analizar los datos ya existentes (estados financieros) sin manipular variables, también se utilizó 

la investigación exploratoria para obtener información sobre la estrategia financiera de la 

empresa Agrhus S.A y la investigación cualitativa para analizar los datos no numéricos 

(entrevista) para comprender las motivaciones y objetivos de la empresa. 

La técnica que se utilizó en este estudio es el análisis financiero donde utilizan ratios 

financieras para analizar la liquidez de la empresa y la entrevista a un directivo de la empresa 

para obtener información sobre la estrategia financiera. 

La información se obtuvo a través de la superintendencia de compañías, donde se 

observo los estados financieros del año 2022 para realizar su respectivo análisis y la entrevista 

tuvo lugar en la empresa el día 22 de febrero del 2024, donde se entrevisto al Ing. Miguel 

Medina, gerente de producción. 
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RESULTADOS 

Ratio de liquidez corriente:   

     
Fórmula: Ratio Corriente = Activo Corriente / Pasivo Corriente 

     
Activo Corriente: Se obtiene sumando el efectivo y equivalentes a efectivo, las cuentas 

por cobrar, el inventario y otros activos a corto plazo. 

 
Pasivo Corriente: Se obtiene sumando las cuentas por pagar, los impuestos por pagar y 

otros pasivos a corto plazo. 

 

 

     
 

Ratio Corriente  $183.554,93  /  $ 37.704,35   
 

Ratio Corriente  $          4,87     
 

     
 

E.E. E  $ 12.521,74  Ctas x pagar  $ 34.974,07   
 

Imptos a pagar  $   2.730,28  Impos x pagar  $ 2.730,28   
 

Ctas x cobrar  $143.240,34  Otros pasivos  $           -     
 

Inventario  $ 25.062,57       
 

Otros activo cp  $            -         
 

Activo Corriente  $183.554,93  Pasivo corriente  $ 37.704,35   
 

ENTREVISTA AL GERENTE DE PRODUCCIÓN  

PREGUNTAS RESPUESTAS 

¿Podría describirme la estrategia financiera de 

la capacidad productiva del año 2022 de la 

empresa? 

El año 2022 estuvo marcado por una serie de 

desafíos económicos y la escasez de 

financiamiento estratégicos. En este contexto, la 

empresa no contaba con un financiamiento 

estratégico enfocada a la capacidad productiva. 

 

 

 

¿Qué desafíos enfrento la empresa en el año 
2022 en la implementación de su estrategia de 
financiamiento estratégico? 

• Falta de recursos financieros 
• Acceso a capital 
• Riesgos regulatorios 
• Competencia 
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DISCUSIÓN DEL RESULTADO 

La ratio de liquidez corriente dio un valor de 4,87, donde se dividió el activo corriente 

que se obtuvo al sumar el efectivo y equivalente al efectivo, la cuentas por cobrar, el inventario 

y otros pasivos activos a corto plazo, con el pasivo corriente que se obtuvo al sumar la cuentas 

por pagar, los impuestos por pagar y otros pasivos a corto plazo. 

Una ratio de liquidez corriente de 4,87 indica que la empresa tiene una alta liquidez, lo 

que significa que dispone de suficientes activos corrientes para cubrir sus obligaciones a corto 

plazo. La tener una ratio de liquidez corriente de 4,87 es un indicador positivo de la salud 

financiera de la empresa. 

Mi punto de vista es que un valor superior a 2 generalmente se considera como un 

indicador de buena salud financiera, ya que la empresa tiene suficiente margen para cubrir sus 

deudas a corto plazo. 

Respecto a la declaración sobre un valor superior a 2 como indicador de buena salud 

financiera, parece que se refiere a una métrica específica utilizada para evaluar la salud 

financiera de una empresa. La métrica mencionada podría estar relacionada con la relación 

corriente, que se calcula dividiendo los activos corrientes entre los pasivos corrientes. 

Si la relación corriente es mayor a 2, se interpreta como que la empresa tiene suficientes 

activos corrientes para cubrir sus deudas a corto plazo. Esto puede indicar que la empresa tiene 

un buen margen de seguridad y puede hacer frente a sus obligaciones financieras de manera más 
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holgada. Una relación corriente superior a 2 podría considerarse positiva, ya que sugiere una 

sólida posición financiera y capacidad para hacer frente a los compromisos a corto plazo. 

Este análisis se basa en la información proporcionada en la entrevista y no tiene la 

finalidad de ser un análisis completo o exhaustivo de la situación financiera de la empresa 

Agrhus S.A. 

En la entrevista la empresa enfrentó desafíos financieros en 2022, no se menciona una 

estrategia financiera clara para el año 2022 y no se presenta información específica sobre la 

capacidad productiva. 

Mi punto de vista que fue una entrevista con información limitada donde se mencionan 

algunos desafíos financieros que enfrentó la empresa en 2022, pero no se presenta una estrategia 

financiera clara para el mismo año. 

Podría ser una señal de que la empresa aún está trabajando en desarrollar un plan o que 

la situación financiera es incierta. Los inversores y analistas financieros suelen buscar 

transparencia y claridad en la gestión financiera para evaluar la salud y la viabilidad a largo 

plazo de una empresa. 
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CONCLUSIONES 

La estructura actual del financiamiento estratégico de la empresa es adecuada para sus 

necesidades. sin embargo, la empresa podría mejorar su estructura de financiamiento mediante: 

buscar fuentes de financiamiento más baratas, negociar plazos de financiamiento más largos y 

obtener mayor flexibilidad en el financiamiento. 

En general, el financiamiento estratégico puede ser una herramienta poderosa para 

mejorar la competitividad de la empresa en el mercado. Es importante que la empresa seleccione 

cuidadosamente las fuentes de financiamiento y las utilice de manera eficiente para alcanzar sus 

objetivos estratégicos. 

En base a la evaluación de estos aspectos, se puede determinar la cantidad de 

financiamiento que la empresa necesita para invertir en nueva maquinaria y equipos, también 

es importante realizar un análisis cuidadoso y tomar una decisión informada para asegurar que 

la inversión sea rentable y sostenible a largo plazo. 
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RECOMENDACIONES 

Es importante que la empresa evalúe cuidadosamente las diferentes opciones de 

financiamiento y seleccione la que mejor se ajuste a sus necesidades y objetivos. 

La empresa debe tener una estrategia clara y un plan de acción sólido para asegurar el 

éxito de la inversión. 

La empresa debe realizar un análisis cuidadoso utilizando herramientas como el análisis 

de estados financieros, el cálculo del valor presente neto y la tasa interna de retorno.  
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