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RESUMEN 

“Westerberg Representaciones” es el nombre comercial que adopta el Ing. Erik Ivar Westerberg 

Maldonado, para desempeñar sus actividades económicas como persona natural, el mismo cuenta 

con la matriz de su establecimiento en la provincia de Los Ríos, cantón Babahoyo, su actividad 

principal es la asesoría técnica y reparación de los equipos de climatización de las distintas 

unidades de negocios que lo solicitan. El presente caso de estudio va dirigido a conocer la 

disminución de los ingresos por ventas, que tuvo durante el periodo 2021 el mismo que es 

considerado como una etapa de recuperación después de la conocida pandemia, el objetivo 

principal que persigue la siguiente investigación es describir el descenso que tuvieron las entradas 

de efectivo por la cancelación de los contratos anteriormente pactados, los cuales son unos de los 

instrumentos con los que realiza las actividades de reparación y mantenimiento de sistemas de 

acondicionamiento. 

 La metodología empleada es el método deductivo-descriptivo el mismo que ayudo con la 

descripción minuciosa del estado en el que se encontraba los ingresos que mantuvo el Ingeniero 

Westerberg. 

PALABRAS CLAVES: 

Ingresos, disminución, ventas, contratos, servicios, asesoría. 

ABSTRACT 

"Westerberg Representaciones" is the trade name adopted by Eng. Erik Ivar Westerberg Maldonado, to 

carry out his economic activities as a natural person, he has the headquarters of his establishment in the 

province of Los Ríos, Babahoyo canton, his main activity is Technical advice and repair of air conditioning 

equipment for the different business units that request it. The present case study is aimed at knowing the 

decrease in sales income, which it had during the 2021 period, which is considered a recovery stage after 



the well-known pandemic, the main objective pursued by the following investigation is to describe the 

decrease in cash inflows due to the cancellation of previously agreed contracts, which are one of the 

instruments with which it performs the repair and maintenance activities of conditioning systems. The 

methodology used is the deductive-descriptive method, the same one that helped with the meticulous 

description of the state in which the income that Engineer Westerberg maintained was located. 
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INTRODUCCIÓN 

“Westerberg Representaciones” es el nombre comercial que adopta el Ing. Erik 

Westerberg al momento de prestar sus servicios y pactar acuerdos comerciales, el mismo está 

catalogado y regido según el Servicio de Rentas Internas (SRI), como persona natural, con el 

régimen RIMPE-EMPRENDEDOR, está obligado a llevar contabilidad y su Ruc es 

1202665061001. 

Los servicios que ofrece el Ing. Erik Ivar Westerberg Maldonado son las ventas al por 

mayor de electrodomésticos y aparatos de uso doméstico tales como; refrigeradoras, cocinas, 

lavadoras, etcétera, incluye equipos de televisión, estéreos (equipos de sonido), equipos de 

grabación y reproductores de cd y dvd, cintas de audio y video cds, dvd grabadas, actividades de 

alquiler de bienes inmuebles a cambio de una retribución o por contrato (locales comerciales), 

además de servicios de reparación y mantenimiento de bombas, equipo de propulsión de fluidos 

y equipos afines, elementos de transmisión e impulsión a cambio de una retribución o por 

contrato, servicios de reparación y mantenimiento de hornos para procesos industriales, entre 

otros 

El problema central es la perdida de acuerdos pactados por las condiciones de salubridad 

que traen consigo la pandemia en el año 2020, las misma impedía que las transacciones 

económicas que normalmente se desempeñaban se ven obstaculizada por el confinamiento y 

miedo de los consumidores y sobre todo la falta de recurso para poder solventar la demanda de 

reparaciones y mantenimientos de los sistemas de climatización. 

El objetivo central de la investigación presentada es analizar el impacto que tuvo la post-

pandemia en la disminución de los ingresos de "Westerberg Representaciones" ubicado en la 

ciudad de Babahoyo, persona natural, gerente y propietario ingeniero Erick Westerberg, periodo 



2021. 

La metodología aplicada en la investigación es el método deductivo-descriptivo, el 

mismo que se fundamenta en la extracción de conclusiones a partir de una serie de premisas o 

principios. Las líneas de investigación sobre las cuales está basado el presente caso de son; la 

sublínea de investigación, gestión financiera, tributaria y compromiso social, y la línea de 

investigación de gestión financiera, administrativa, tributaria, auditoría, control. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



DESARROLLO 

“Westerberg Representaciones”, nació en 1997 por la necesidad que tenían los 

Babahoyenses, dada la alta temperatura de la provincia el Ing. Erik Westerberg, dio inicio a un 

proyecto que sería de gran beneficio para su cantón, brindando confort a cada uno de sus 

conciudadanos, otorgándoles servicio técnico, repuestos y productos de la más alta calidad, a 

precios accesibles que beneficien a toda su comunidad, y en un futuro sea reconocido por 

empresas a nivel provincial y nacional. 

La principal actividad económica es la asesoría y prestación de servicios técnicos además 

de las ventas al por mayor de electrodomésticos en general, ventas al por menor de computadoras 

y equipo periférico computacional en establecimientos especializados y autorizados, reparación 

y mantenimiento de maquinaria para la producción de textiles, prendas de vestir y artículos de 

cuero a cambio de una retribución o por contrato. 

Westerberg Representación consta de un establecimiento abierto ubicado en la Provincia 

de Los Ríos – Cantón Babahoyo – Parroquia Clemente Baquerizo en la avenida central, 

intersección en la primera longitudinal frente a la escuela María Andrea, sus medios de contacto 

son convencional 052570451 y celular 0999101832. 

La misión que persigue el Ing. Como tal es convertirse en un elemento esencial para los 

consumidores proveyendo productos de excelente calidad y ofrecer servicios que satisfagan las 

necesidades que tienen los clientes. La visión es ser conocidos por todo el territorio ecuatoriano, 

por su particular forma de ayudar al cliente con las solicitudes que presenta, cumpliendo sus 

expectativas al 100%. 

Cuenta con su registro único del contribuyente regulado por el Servicio de Rentas 



Internas, cuyo Ruc es 1202665061001; el dueño de la empresa como tal es el Ing. Erik 

Westerberg quien dio inicio a sus actividades el 05 de julio de 1999. 

En el presente trabajo investigativo utilizó uno de los recursos de recolección de 

información más directos, esta es la entrevista (véase anexo 1) la misma que fue dirigida al dueño 

de la empresa el Ing. Erik Westerberg, con la finalidad de conocer más a fondo la disminución 

en los ingresos de Westerberg Representaciones durante el periodo 2021 que es considerado el 

año de post-pandemia, o lapso de recuperación en donde muchas empresas consiguieron salir de 

la crisis económica en la que se encontraban. 

De acuerdo con (Mundial, 2021), desde que inicio la crisis sanitaria provocada por el 

virus Covid-19, los precios de la electricidad registraron un incremento notable, lo mismo ocurrió 

con los alimentos y los servicios, debido a la tasa de mortalidad que existía y la desesperación 

que había de encontrar una vacuna ante esta enfermedad que arrasó con la mayor cantidad de 

ecuatorianos (a) en 1 solo año, no obstante, esto trajo la disminución en cuanto a las actividades 

económicas principales que son la base de toda empresa, como lo fue la prestación de servicios 

y acuerdos pactados de Westerberg Representaciones. 

La metodología empleada en el presente estudio de caso es el método deductivo-

descriptivo, el cual se maneja extrayendo conclusiones que surgen a partir de una serie de 

premisas o principios. Las líneas de investigación sobre las cuales está basado el presente caso 

de son; la sublínea de investigación, gestión financiera, tributaria y compromiso social, ý la línea 

de investigación de gestión financiera, administrativa, tributaria, auditoría, control. 

De acuerdo con (Mundial, 2021), las razones de la caída de las ventas en 2021 fueron: 

Pandemia de COVID-19: La pandemia de COVID-19 ha tenido un gran impacto en la economía 



global, con muchos países experimentando cierres de negocios y restricciones de viaje. Estas 

restricciones han impactado negativamente a muchas empresas, especialmente aquellas que 

dependen de las ventas en persona. 

Cambios en el comportamiento del consumidor: la pandemia de COVID-19 también ha 

cambiado el comportamiento del consumidor, lo que ha resultado en menores ventas de ciertos 

productos y servicios.  

Según (Martín, 2018), los ingresos por ventas son un indicador clave del éxito financiero 

de una empresa. Representan el dinero que una empresa recibe de los clientes a cambio de los 

productos o servicios que ofrece. Los ingresos por ventas se calculan multiplicando el precio de 

venta de un producto o servicio por el número de unidades vendidas. 

Cabe señalar que los ingresos por ventas no son iguales a las ganancias. La ganancia se 

calcula restando los costos de producción, los gastos generales y otros gastos de los ingresos por 

ventas. Aunque los ingresos por ventas pueden ser altos, si el costo es demasiado alto, el negocio 

seguirá sin ser rentable (Vázquez, 2019). 

Además, los ingresos por ventas pueden ser engañosos si la empresa ofrece descuentos o 

promociones para aumentar las ventas. En este caso, es importante observar los márgenes de 

beneficio para determinar si la empresa está generando beneficios saludables. (Moscoso, 2019) 

Por otro lado, un aumento en los ingresos por ventas no siempre es un indicador de éxito 

a largo plazo. Si una empresa no está invirtiendo en investigación y desarrollo o en la mejora de 

la calidad de sus productos o servicios, es probable que su éxito financiero sea de corto plazo. 

Los ingresos por ventas son una medida clave del éxito financiero de una empresa. 

Representan la cantidad total de dinero que gana una empresa por las ventas de sus productos o 



servicios en un período de tiempo determinado. Los ingresos por ventas suelen ser la base para 

calcular otras métricas financieras importantes, como el margen de beneficio y el beneficio neto. 

(Vázquez, 2019) 

Para las empresas, aumentar los ingresos por ventas puede ser un objetivo importante 

para el crecimiento y la rentabilidad. Sin embargo, es importante recordar que un aumento en los 

ingresos por ventas no siempre se traduce en un aumento inmediato en las ganancias netas. Las 

empresas también deben considerar los costos asociados con la producción y comercialización 

de sus productos o servicios.    

Además, los ingresos por ventas pueden verse afectados por diversos factores, como la 

competencia en el mercado, la calidad del producto o servicio, la estrategia de precios y la demanda 

del mercado. Por lo tanto, las empresas deben poder adaptarse a los cambios del mercado y ajustar 

las estrategias de ventas para mantener una fuente de ingresos estable. 

La importancia de los contratos de servicios de mantenimiento radica en que, en muchos 

casos, las empresas no pueden darse el lujo de que sus operaciones se vean interrumpidas por fallas 

técnicas o problemas de mantenimiento. Los acuerdos acordados garantizan los servicios de 

mantenimiento y reparación cuando se requiera, lo que ayuda a mantener la continuidad del 

negocio y la satisfacción del cliente. 

Los acuerdos firmados permiten a las empresas planificar y programar el mantenimiento y 

las reparaciones de sus equipos y sistemas, lo que a su vez ayuda a reducir costos y evitar 

interrupciones no planificadas en las operaciones. Además, los acuerdos acordados a menudo 

incluyen tiempos de respuesta garantizados y respuestas más rápidas en emergencias. 



Un acuerdo acordado también le da la tranquilidad de que los trabajos de mantenimiento y 

reparación serán realizados por técnicos calificados y certificados. Esto significa que está 

trabajando con profesionales capacitados y experimentados, lo que garantiza un servicio de alta 

calidad y reduce la posibilidad de errores u otros problemas. 

Otra ventaja de un acuerdo negociado es la posibilidad de obtener descuentos en los 

servicios de mantenimiento y reparación. Los proveedores de servicios a menudo ofrecen 

descuentos a los clientes que firman acuerdos contractuales, lo que puede ser una gran ventaja para 

las empresas que requieren servicios de mantenimiento regulares. 

Al final, el acuerdo puede personalizarse y adaptarse a las necesidades específicas de la 

empresa, esto significa que los servicios de mantenimiento y reparación se adaptarán a las 

necesidades y el presupuesto de la empresa, lo cual es ideal para empresas de todos los tamaños e 

industrias. 

A continuación, se presenta un cuadro comparativo de los ingresos mensuales que tuvo el 

Ing. Erik Westerberg en la demanda de sus servicios, del bienio 2020-2021 visualizando la 

variación que existió y el impacto de la crisis sanitaria en el descenso que tuvieron las entradas de 

efectivo por la cancelación de contratos anteriormente pactados. 

 

 

 

 

 



MES DETALLE 2020 2021 V1 

ENERO VENTAS $57,519.00 $6,345.68 $51,173.32 

COMPRAS $1,990.01 $1,478.90 $511.11      

FEBRERO VENTAS $3,849.00 $2,456.78 $1,392.22 

COMPRAS $2,419.36 $1,345.80 $1,073.56      

MARZO VENTAS $1,569.00 $1,567.90 $1.10 

COMPRAS $2,402.76 $905.87 $1,496.89      

ABRIL VENTAS $552.00 $3,567.56 -$3,015.56 

COMPRAS $149.59 $1,145.67 -$996.08      

MAYO VENTAS $2,662.00 $9,345.70 -$6,683.70 

COMPRAS $1,596.90 $4,045.60 -$2,448.70      

JUNIO VENTAS $6,862.00 $5,688.95 $1,173.05 

COMPRAS $1,241.66 $1,982.80 -$741.14      

JULIO VENTAS $4,272.00 $2,456.89 $1,815.11 

COMPRAS $1,236.16 0.00 $1,236.16      

AGOSTO VENTAS $3,260.00 $2,345.60 $914.40 

COMPRAS $854.04 0.00 $854.04      

SEPTIEMBRE VENTAS $    7,715.00 $1,892.59 $5,822.41 

COMPRAS $    1,033.77 $2,346.89 -$1,313.12      

OCTUBRE VENTAS $    4,070.00 $1,367.80 $2,702.20 

COMPRAS $       494.08 $   678.90 -$184.82      

NOVIEMBRE VENTAS $    6,749.00 $1,234.78 $5,514.22 

COMPRAS $       731.42 $2,456.78 -$1,725.36      

DICIEMBRE VENTAS $    5,900.00 $1,927.34 $3,972.66 

COMPRAS $  14,851.19 $1,540.76 $13,310.43      

 

Fuente: Servicio de Rentas Internas 

Elaborado por: Bryan López Galarza 



Además, se presenta un gráfico de barras sobre el comportamiento de los ingresos durante 

ambos periodos, mostrando visiblemente la variación que existió en la caída de los ingresos que 

tuvo Westerberg Representaciones. 

 

Fuente: Servicio de Rentas Internas 

Elaborado por: Bryan López Galarza 

 

De acuerdo a los gráficos mostrados se visualiza el descenso de los ingresos en cuanto a la 

actividad económica, los servicios de mantenimiento, reparación y programación de sistemas de 

climatización, debido a la cancelación de los contratos por falta de recurso económico, dejando así 

un total en ventas del 2020 en $104,979.00 por otro lado el 2021 con $40,197.57 existiendo una 

diferencia abismal de $64,781.43 entre ambos periodos. 
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CONCLUSIÓN 

En conclusión, los ingresos por ventas son una medida importante del éxito financiero de 

una empresa, pero no deben considerarse la única medida. Las empresas deben equilibrar el 

aumento de los ingresos con la reducción de costos y otras consideraciones financieras para lograr 

un crecimiento rentable a largo plazo. 

Mantener un contrato de servicio es fundamental para garantizar la continuidad del negocio 

y la satisfacción del cliente. Los acuerdos negociados brindan una planificación y programación 

eficiente del mantenimiento y la reparación, técnicos calificados, descuentos y personalización de 

los servicios, lo que reduce los costos y las interrupciones no planificadas en las operaciones de la 

empresa. 

Para las personas, las empresas y los gobiernos de todo el mundo, la disminución de los 

ingresos en 2021 ha sido un gran desafío. Las restricciones relacionadas con la pandemia de 

COVID-19 han provocado una disminución en el consumo y la producción, lo que ha tenido un 

impacto negativo en la economía mundial. Las repercusiones económicas de la pandemia aún se 

desconocen a medida que la enfermedad se propaga. Aunque algunas naciones han podido 

recuperarse gracias a las medidas fiscales y de estímulo, muchas otras todavía tienen problemas 

para encontrar soluciones viables a largo plazo. La lección más importante que se puede aprender 

de esta experiencia es la necesidad de una economía más resiliente y adaptable para manejar futuras 

crisis. 
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ANEXOS 

CONTRATO DE MANTENIMIENTO 
 

COMPARECIENTES: En la Ciudad de Babahoyo, a los 02 días del mes de febrero del 
año 2021, se celebra el presente contrato, comparecen por una parte LA 
COOPERATIVA DE AHORRO Y CREDITO “EL SAGRARIO” LTDA., legalmente 

representada por el Ing. JAIME ARCOS TORRES, en calidad de Jefe de la Agencia 
Babahoyo, portador de la cedula de identidad N° 090764616-0, quien para los efectos 

y términos del presente contrato se lo denominará como el CONTRATANTE, y la 
EMPRESA CENTRO DE NEGOCIOS WESTERBERG, representada por el Ing. ERIK 
WESTERBERG MALDONADO, en su calidad de GERENTE GENERAL, a quien en 

adelante se lo denominará como el CONTRATISTA;  a fin de celebrar el presente 
contrato de MANTENIMIENTO,  de equipos de aire acondicionado, al tenor de las 

cláusulas siguientes: 
PRIMERA. - ANTECEDENTES: Centro de Negocios Westerberg, Contratista es 
una empresa especializada en venta, instalación y mantenimiento de sistemas de 

equipos de aire acondicionado, refrigeración, ventilación, residencial, comercial e 
industrial, con experiencia y presencia en el mercado local por muchos años.  

SEGUNDA. - OBJETO: Con los antecedentes expuestos, el contratista se 
compromete para con el contratante a realizar mantenimientos preventivos y de ser 

el caso correctivos en los equipos instalados en la Ciudad de BABAHOYO Y MILAGRO, 
que las partes aceptan en su totalidad y pasa a formar parte integrante del presente 
contrato. El mantenimiento preventivo no incluye repuestos y accesorios, sin embargo 

el CONTRATISTA, se compromete a suministrarlos a precios de mercado. 
Acuerdan adicionalmente las partes, que, en el caso de tratarse de un mantenimiento 

correctivo, luego de la inspección, el contratista por medio de su departamento 
técnico previo a un informe procederá a notificar al contratante las novedades que 
presenten los equipos y de ser necesario el cambio de partes o piezas pondrá a 

consideración una proforma de valor de estos, para con su autorización y aprobación, 
proceder a realizar el trabajo. 

La Cooperativa de Ahorro y Crédito “El Sagrario” Ltda., designa como Administrador 
del presente Contrato al Ing. Jaime Arcos. 
TERCERA. - PRECIO Y FORMA DE PAGO: El precio acordado por las partes en el 

presente contrato por el trabajo de mantenimiento preventivo por los equipos 
detallados a continuación: 

Los valores indicados en el desglose son por cada visita realizada semestralmente. 
COSTO OFICINA BABAHOYO 

Cantidad de 

Unidades 

Cada 

Semestre 

Descripción Precio 

 por  

Equipo 

Costo 

Semestral 

Costo  

Anual 

3 Desmontaje, 
Mantenimiento y 

Montaje de Unidades de 
Climatización Tipo Split  

$ 140,00 $ 420,00 $ 840,00 

2 Desmontaje, 
Mantenimiento y 

$ 140,00 $ 280,00 $ 560,00 



Montaje de Unidades de 
Climatización Tipo 

Centrales. 

  SUB-TOTAL $ 700,00 $ 1.400,00 

  IVA 12 % $ 84,00 $ 168,00 

  TOTAL $ 784,00 $ 1.568,00 

 

 
COSTO OFICINA MILAGRO 

Cantidad de 

Unidades 

Cada 

Semestre 

Descripción Precio  

Por 

Equipo 

Costo 

Semestral 

Costo  

Anual 

1 Desmontaje, 
Mantenimiento y 

Montaje de Unidades de 
Climatización Tipo Split  

$ 140,00 $ 140,00 $ 280,00 

2 Desmontaje, 
Mantenimiento y 
Montaje de Unidades de 

Climatización Tipo 
Centrales. 

$ 140,00 $ 280,00 $ 560,00 

  SUB-TOTAL $ 420,00 $ 840,00 

  IVA 12 % $ 50,40 $ 100,80 

  TOTAL $ 470,40 $ 940,80 

 

Los valores detallados serán cancelados por el contratante a la presentación de la 
factura correspondiente, luego de ejecutado y cumplido el trabajo requerido, de lo 

cual se dejará constancia en un informe de trabajo emitido por el contratista; 
documento que será firmado por el contratante y contratista o por personas delegadas 
para tal efecto. En caso de no estar presente ningún representante del CONTRATANTE 

se dará por aceptado el informe de los trabajos realizados y este será enviado 
conjuntamente con la factura correspondiente. 

CUARTA. - PLAZO: El plazo de duración de éste contrato será de 1 (UN) año a partir 
de la suscripción del mismo, el cual puede ser renovado de mutuo acuerdo por las 

partes. Los mantenimientos contratados serán realizados en periodos SEMESTRALES, 
por lo cual el contratista se obliga a realizar 2 mantenimientos anuales en las Oficinas 
de Milagro y Babahoyo, los mismos que estarán sujetos a cronograma de trabajos 

presentados por el departamento técnico y aceptado por el contratante. 
QUINTA.- GARANTIAS: El contratista garantiza el normal funcionamiento de los 

equipos, partes, piezas, accesorios e instalaciones contratadas por el periodo de tres 
meses a partir de la fecha de realización del trabajo, en condiciones de buen uso, y 
se  responsabiliza: a dejar en funcionamiento correcta e ininterrumpidamente, todos 

los equipos durante todo el tiempo que dure el presente contrato, motivo por el cual 
toda falla ocurrida en los mismos, y que no permita su correcto funcionamiento o 

cualquier requerimiento de servicio será atendido dentro de las 48 horas siguientes 
de comunicar el particular al contratista, dejando constancia del hecho. El contratista 
no se responsabiliza por problemas o mal funcionamiento por mala operación o uso 



indebido de los equipos, desgaste, fenómenos naturales, variaciones de voltaje de 
+/- 5% del nominal marcado en los equipos, ni por vandalismo. 

El servicio de asistencia emergente no tiene un costo adicional siempre y cuando este 
sea atendido en horarios y días laborables, con un tiempo de respuesta de 48 horas. 
SEXTA.- PREVENCIÓN DE ACCIDENTES DE TRABAJO 

El CONTRATISTA es responsable de la seguridad y salud tanto de sus trabajadores, 
terceras personas involucradas en sus operaciones, como de peatones y vehículos, 

debiendo responder legalmente a cualquier demanda o reclamo por los accidentes 
que la obra pueda acarrear. 
El CONTRATISTA es responsable de controlar los riegos inherentes a sus actividades, 

para lo cual implementará las medidas preventivas correspondientes para garantizar 
la Seguridad y Salud de sus empleados, personal de LA COOPERATIVA y terceros. 

En los lugares donde los riesgos inherentes a la prestación del servicio o la ejecución 
de la obra, puedan causar accidentes para el personal de LA COOPERATIVA o terceros, 

El CONTRATISTA está obligado a señalizar la presencia de los mismos y aislar dichas 
áreas mediante la utilización de implementos de señalización como: rótulos, cintas, 
pantallas de protección, barreras de protección, vallas de control, conos, balizas, en 

el caso que aplique. 
En caso de existir un accidente debido a la inobservancia de las normas de Seguridad 

Industrial y Salud Ocupacional por parte del CONTRATISTA, este acepta toda la 
responsabilidad y se obliga a reparar los daños y a asumir las indemnizaciones que 
fueren del caso. 

LA CONTRATISTA, entregará a la COOPERATIVA el listado del personal que realizara 
las actividades de mantenimiento, reparación e instalación de equipos, adjuntando 

las planillas del IESS en donde conste su afiliación. 
SEPTIMA: ACUERDO DE CONFIDENCIALIDAD.- 
LA CONTRATISTA se obliga a no divulgar la información técnica que reciba de la 

COOPERATIVA para la ejecución del mantenimiento contratado. La información es de 
la COOPERATIVA, y la contratista está expresamente prohibida de utilizar, copiar o 

modificar la mencionada información. Se entiende además que lo antes anotado no 
podrá ser divulgado aún 3 años después del término de este contrato. 
En caso de violación a esta clausula LA CONTRATISTA responderá por todos los daños 

y perjuicios ocasionados, los mismos que serán estimados y fijados por un Juez. 
OCTAVA: NORMAS SUPLETORIAS, JURISDICCIÓN Y CONTROVERSIA 

Las partes procurarán la solución directa y amigable de eventuales controversias que 
puedan derivarse de este contrato y de no llegar a un acuerdo se someten a los Jueces 
de lo Civil con jurisdicción en la ciudad de Babahoyo, al procedimiento ejecutivo, 

renunciando fuero y domicilio, para los efectos del presente contrato las partes 
convienen en señalar como su domicilio en la ciudad de Babahoyo y manifiestan que 

en todo cuanto no estuviere previsto en el presente contrato se sujetarán a lo 
dispuesto en las demás Leyes del Ecuador. 
En conformidad con todo lo estipulado en este contrato, las partes contratantes en 

forma libre y voluntaria declaran expresamente su aceptación y para constancia 
firman el presente instrumento en tres ejemplares del mismo tenor, en la ciudad de 

Babahoyo a los 02 días del mes de febrero del 2021. 
 
 

 



p. EL CONTRATANTE     p. EL CONTRATISTA 
 

 
_____________________    _______________________ 
Ing.  Jaime Arcos Torres        Ing. Erik Westerberg Maldonado 

   C.I.: 0907646160        Centro de Negocios Westerberg 
           R.U.C.: 1202665061001 
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